Direccién: Cf Colladet, 21 Busot Alicante
Teléfonos de Contacto: 965699485 - 609676575-645856871

Emall: fosecarclasa@®msn.com

José Garcia Sanchez

Experiencla
Fecha de inldo: Dic~ 2009 - Actualidad H. Szn Vicente
Puesto: Jefe De Planta

Fecha de Inicio Mayo 2009 — oct-2009 Master -D
Puesto: Asesor Comerclal (Educacién cursos)

Fecha de iniclo oct- 2008 — Abr-2009 Exmo. Ayto. De Busot
Puesto: Concejal de Urbanismo, obres, personal, cultura y agricuitura.

Sept 2005~ Set-2008 GRUPO GLA Madrid / Valencia

Puesto: Director Comercial Divisién de Hormigén del Grupo

En dependencla dei Director de la Divisidn de Hormigén soy al
responsable de disefiar, proponer y ejecutar las politicas
comerciales a nivel nacional de acuerdo al Plan estratégico de
la divisién,

Resuftados conseguidos:

» Implantacién de las estrategias comerclales ¥ de marketing de la Divisién
de Hormigén atendiende a diferentes aspectos tales como Produccién y
Cartera de Cllentes.

» Disefio de pollticas especificas en funcién del tipo de mercado objetive
stendlendo & variables tales como preclo, condiciones de venta y
fidelizacién de cllentes.

+  Ampllacién y expansidn del negocio.

Funciones asumidas:
QO Supervisién del anélisis de riesgos de la cartera de clientes.



O Control de la gestidn econémica de la Direccién Comerclal.

o

Direcclén del equipo comerciat a su cargo.

Q Disefio de las politicas especificas de cada mercado a nivel regional y
nacional.

O Transmislén de la imagen de la Divisién ai Mercado a nivel nacional.

O Definicién, seguimiento y cumplimlento de los objetivos comerciales de
la Direccién Reglonal de Ventas.

Q Planificacién de los objetivos comerciales globales en colaboraclén con
los miembros de su equipo.

O Supervisién de las negoclaclones y relaciones con clientes, velando
porque se aicancen fos niveles de margenes y ventas fljados.

O Supervisién del seguimiento efectuado a la competencia, para poder
estudiar la estrategia adecuada.

O Deteccién y seleccién de clientes.
O Disefic y ejecuciin de la politica de condiciones de venta.

O Establecimiento de la metodologia de trabajo en el equipo humano de
ventas.

O Obtencién del presupuesto de ventas tanto a nivel de volumen come de
precio.

O Elaboracién de Informes de sltuacién del Mercado del Hormigdn a nivel
naclonal a peticién por parte de la Gerencla.

Fecha de Inlclo Junio-1.989 fecha fin Diciembre 1.96 GRUPO MAVIKE, Alicante- Murcla-Valencla

Puesto: Director Regicnal
Funciones asumldas:

O Supervisién de) andlisis de riesgos de la cartera de clientes de las
zonas asignadas.

Control de la gestién econdmica & nivel Comercial.
Direcclén del equipo comerclal a su cargo.
Disefio de las politicas especificas de cada mercado a nivel regional.

Transmisién de |a imagen de la Divisién al Mercado & nivel regional.
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Definicidn, seguimlento v cumplimiento de los objetivos comerclales de
la Direccién Regional de Ventas.

Nota: Logros obtenklos. Empezamos con cuatro plantas
en Alicante y a lo largo de ocho afios y medio montamos
plantas en, Valencia, Barcelona, Tarragona, Madrid,
Murcia y Albacete.

Fecha de Inicio - Enero 1.997 fecha fin — Septiembre 2.005 EMPRESA, Cemex ,Provincia, Alicante

Puesto: Comercial de Morteros Especiales, Morteros de Linea y Jefe de Planta

Funciones asumidas:



o

Supervisién del andlisis de riesgos de la cartera de clientes de la zonas
aslgnada,

Control de la gestién econémica a nivel Comercial,
Direccién del equipo comercial a su cargo.
Disefio de las politicas especfficas de cada mercado a nivel provincial.

Transmisién de la Imagen de Ja Divisién al Mercado a nivel provincial.
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Definicién, seguimlente y cumplimiento de los objetivos comerclales de
(2 Direccidn provincial de Ventas.,

D Nota: Princlpales operaclones. Introduccién de Morteros Especiales en
las provincias de Alicante, Murcla y Albacete con m&s de 135
Almacenistas Distribuidores. Morteros de Linea, pasamos de una
produccldn de 4.000 Tn./mes a 18.000 Tn./mes, contratando obras tan
importantes como Terra Mitica 6 el Hotel Balf {en esos momentos el
mas alto de Europa), Como Jefe de planta en Hormigén, contrate obras
tan Importantes como, Parque Terra Natura, Hote! Atrlum Beah,
Hospltal Levante, Hotel Levante Club v Varlas torres de 40 m. de altura
en Benidorm, tode ello con Hormigones especlales comgo,
Autocompactables, Bombeables por tuberfa y de altas resistedas.

O Otros cargos de responsabilidad. Tenijente de Alcalde, Concejal de
Hacienda, Urbanlsmo, Medio Ambiente, Segurildad Ciudadana, Fiestas y
Personal entre otres.

Formacién académica

-

Centro de Estudios de Albacete
Diplomatura en Agente Comercial.

Formacién Complementaria

Formacién especifica en:
Marketing
Hormigén
Mortero
Medios de pago
Ventas
Riesgos — Cobros
RR HH
Formacién en Credito y Caucclén
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Idiomas

Ingrlrés:
«  Nivel Muy Bésico
+ Valenciano (Catal&n)

Informaética
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Ofimética a nlvel de usuarlo



Otros Datos
Carnet de Conducir

Disponibilidad para viajar a nivel nacional

Fecha de nacimiento: 1 de Enero de 1960



